全国招商政策
一、等级划分
（一）经销商——以基价供货，先付款，后发货，公司负责服务。
（二）代理商——签定协议，借货库存，基价供货，有一定的经济能力，（固定资产）。
（三）办事处——公司下属销售机构，公司掌握、监控全部的销售、行政事务。
二、价格
产品公司全国统一销售价（简称统价、统价表）是公司统一对外公布的报价。
产品公司结算基价（简称基价、基价表）是公司对销售人员、代理商、经销商销售产品的结算价。
三、加盟条件
（一）经销商 
1、有相关经销经验。
2、有独立解决一定难度问题的服务能力。
3、经营的地区是我公司产品尚未到的地区，或公司指定销售区域。
（二）代理商 
1、满足经销商1、2、3三个条件。
2、户籍属经营区，有固定的经营场所，当地有属于自己的固定资产（产权房、厂房、设备等）有独立的营业执照的经营单位；也可由第三者进行担保。
3、年进货量以基价计在20万元以上，持续均匀进货。
（三）办事处
1、满足代理商的1、2、3三个条件。
2、年进货量以基价计在50万元以上，持续均匀进货。
3、经理需经公司指派并与公司签定合同。
四、管理政策
（一）经销商 
1、有三个月试用期，每个月平均进货以基价计0.5万元以上。
2、三个月以后的业绩要求为每年以基价计10万元，均匀进货。
3、公司提供产品报价、产品样本、服务培训资料等。
4、持续进货，半年后公司派人指导培训并协助对当地市场的策划。
5、公司原则上不再派其他销售人员介入该地区。
6、公司给经销商开局基价发货票。
（二）代理商 
1、进货量持续、均匀以基价计达20万/年，每年签一次协议。
2、公司定期派专人指导培训。
3、向公司呈交以下文件：营业执照、两税纳税征、代码证、法人身份证、汽车及或房产证明并留复印件,也可向公司呈交担保合同。
4、发给区域授权牌匾并发给特许经营标志。
5、公司给代理商开局基价发货票。
（三）办事处
1、经销商、代理商年进货均以基价计达20万时，与公司合作一年以上者可以晋升为分公司或办事处。
2、按办事处管理办法执行。
（四）加盟程序
1、资格确定；
2、预约考察；
3、了解洽谈；
4、签定合约；
5、确认货品总部发货；
6、总部跟踪服务；
代理商、分支机构形成过程
1、 （传真营业执照）相互了解（公司产品、资料）
2、 报价
3、 发样品
4、 供货（打款发货）（跟踪服务)
5、 双方有代理意向（考察）
6、 洽谈代理合同
7、 签订代理合同\成为代理商
8、 双方有进一步\合作意向（分支机构）
9、 洽谈分支机构\合同
10、成为公司\分支机构
